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MARCHE NORDIQUE & BIEN-ETRE

« LA MARCHE EN RANDONNEE PEDESTRE * LE BIEN-ETRE

: o |
La marche, une pratique indispensable pour RESTER EN FORME ! La marche. une activité recommandée

= Ameéliorer sa condition physique et prévenir les maladies
= Entretenir son apparence
= Se sentir bien moralement

Activité physique de base et accessible & tous les publics
= Moyen le plus naturel et le plus aisé de pratiquer un exercice physique
= Activité quotidienne pour se déplacer et activité physique de loisir
= 5,5 millions de pratiquants de Randonnée Pédestre en France

L'importance d'une vie saine

= Développement personnel et médecine douce

* LA MARCHE EN RANDONNEE PEDESTRE " Habitat et environnement sain

= Mode, beauté et artisanat

Issue des pays scandinaves et dérivée du ski de fond, la Marche

Nordigue est une pratique de marche dynamique qui s'effectue avec
des batons de marche spécifique en plein air, été comme hiver.

Activité tendance et sport de masse :
= Se pratique partout, proche de chez soi
= Pratique sportive et ludique
= Complémentaire pour I'entrainement des sportifs
= 2,6 millions de pratiquants de Marche Nordique en France

Activité Sport - Santé :
= Activité physique complete pour garder la forme et la santé
= Renforcement musculaire de + de 80% des muscles du corps

Un marché important en développement :
= Couverture médiatique importante (presse sportive, presse féminine...)
= /5 000 paires de batons vendus par an
= Clientele a pouvoir d’achat élevé
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LE CONCEPT DE L'EVENEMENT

« L'EVENEMENT EN MILIEU URBAIN N°l EN FRANCE * LES PARCOURS

— 4 parcours gui fraversent les
geme edition Evénement PLUS BEAUX SITES DE LA VILLE DE LYON
Les 14 & 15 octlobre 2023 100% Marche

LA CROIX
ROUSSE  peshrs

i 20 ¢ o |

2 700 2 000 s/\LON

visiteurs participants Marche Nordique

& Bien-Etre
20KM

*  PROGRAMME DE L'EVENEMENT

PRATIQUER
Des parcours de Marche pour tous

DECOUVRIR

MEDIATISATION DE L'EVENEMENT

= Le Salon de la Marche Nordique & du Bien-Etre avec plus d'une = Plus de 6 700 abonnées @NordicWalkin et 22 000 abonnés aux newsletters
vingtaine d’'exposants au coeur des animations. = Des retombées médiatiques évaluées a 40 888 € en 2022
= Plus de 50 articles de presse écrite et internet
ECHANGER = Diffusion Télévision & radio
= Activités sur le podium du salon : Yoga, Fitness,..
= Animations proposées par les exposants .3 théne-alpes m outdoorexperts  TRIBUNE DELYON

= Découvrir la pratique de la Marche Nordique, par le biais de séances

d’initiation encadrées par des instructeurs et du prét de batons lf-l‘ﬂrgg @ %

.com
107.3"
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LE SALON DE LA MARCHE NORDIQUE ET DU BIEN-ETRE

* LE CONCEPT

%

s

Salon au ceeur de 'événement & des animations

Types d'exposants : équipementiers, sport, santé,
beauté, fédération...

Lieu de rencontre entre marques & pratiquants

Lieu de départ & d’arrivée des marches

Lieu du retrait des dossards & des cadeaux

Une zone de pratique pour réaliser des tests produits

L'EXPOSITION

2 Jours Temps d’exposition : du samedi au dimanche
~25 Nombre d’exposants présents sur le week-end
Zh Temps de présence consommateurs

PAr jodr

DES ACTIVITES MARCHE NORDIQUE ET BIEN-ETRE

ﬁ Ateliers podium
,m Séances encadrées

il >< Animations exposants
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PROFIL DES PARTICIPANTS ET VISITEURS*

ﬁﬁ 2 700 visiteurs M\ 2 000 participants

* Provenance géographique .

Appréciation de I'organisation

Catégories socio-professionnelles °

0,47%

71,2%
FEMMES

oom
ag

°
(]

28,8%
HOMMES

* Niveau des participants en Marche Nordique

2,8% 2%

i 5 85110

Note générale

Employés
229%

Retraités
45,8%

* Reépartition par tranche d'age

61-70 ans
23,8%

+ 70 ans
8,9%

20 ans
3,9%

* Niveau des participants en Randonnée pédestre

21-40 ans
10,6%

41-60 ans

W Cadres 52,8%

B Employés

W Retraités

B Professions Intermédiaires (7,5%)
W Ouvriers / artisans (2,8%)

* * % * % %
Débutant Intermédiaire Confirmé
14,8 % 39 % 40,8 %

*Selon chiffres de 2022

* % %k K * * * * % % * % Kk ok
Expert Débutant Intermédiaire Confirmé Expert
54 % 7.9 % 42,8 % 445 % 4,8%
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LES AVANTAGES A EXPOSER

*  COMMUNICATION ONLINE * ASPECTS PRATIQUES
Site Internet : www.nordicwalkinlyon.com (20 000 visites en 2022) Restauration sur place:
@ Logo et lien de votre marque sur la page « Nos exposants ».  Restaurant du Parc de Gerland (Le Rive Gauche -réservation en amont).
+ Mise en avant des animations « spéciales pour I'événement » proposées * Paniers repas de I'organisation vendus lors de 'inscriptions et amenés sur le stand
par I'exposant, dans la page « programme des animations ». le(s) jour(s) J.

COMMUNICATION TERRAIN

« Logo sur le plan du Salon de la Marche Nordique et du Bien-Etre.
» Mise en avant des animations proposées par I'exposant sur le « programme » de
évenement.
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http://www.nordicwalkinlyon.com/

LES MODALITES POUR DEVENIR EXPOSANT

 POUR EXPOSER AU SALON DE LA MARCHE NORDIQUE ET DU BIEN-ETRE, RESERVEZ...

- ) [4
L'EMPLACEMENT NU ',(;)\' ‘ m v

Tarif : 40€ / m? HT (360€ HT pour 9m?
Cldture des inscriptions: le 2 octobre Emplacements Loué nus 9m? minimum Flectricité offerte*

outdoor *sous réserve de disponibilité et
en fonction du besoin de chaque exposant

LE MATERIEL D’EXPOSITION* Vous profiterez d'un service de qualité avec du matériel et des offres adaptées a vos besoins comprenant le transport, I'installation, le
(*selon vos besoins) démontage ainsi qu'une astreinte technique sur toute la durée du salon.
Pour cela il faut effectuer une demande de devis aupres de I'adresse mail suivante : salon@nordicwalkin.com

INFORMATIONS ‘ @ &

SUPPLEMENTAIRES

Chaque exposant doit Salon gardienné entre les Lestage obligatoire : Présence pendant toute

disposer de son propre périodes d'ouverture 40 kg minimum par la durée du Salon
matériel de communication pied de tente

POUR RESERVER VOTRE EMPLACEMENT NU,

COMPLETEZ LE FORMULAIRE SUIVANT :
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https://www.njuko.net/salonnordicwalkinlyon2023

PARTENAIRES ET EXPOSANTS PRESENTS DEPUIS 2019

MARQUES OUTDOOR & EQUIPEMENTIERS
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Sport en Milieu Rural
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POUR TOUT RENSEIGNEMENT & INSCRIPTION,
CONTACTEZ :

Charlotte Hurt - Chef de projet Partenariats

06 33 43 57 88 - salon@nordicwalkin.com
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UN EVENEMENT ORGANISE PAR

*» KCIOP

Producteur de Grands Eveénements

www.nordicwalkinlyon.com
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